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Sehr geehrte Aktiondrinnen und Aktionare,

meine sehr verehrten Damen und Herren,

ich begriiBe Sie ganz herzlich zu unserer diesjahrigen Hauptversammlung.
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Ich habe mir in der Vorbereitung zu dieser Versammlung einmal meine
Redemanuskripte der letzten Jahre angeschaut und musste feststellen, dass ich

beinahe jede Rede mit einem dhnlich lautenden Satz begonnen habe. Namlich:

"Das vergangene Jahr war fiir die CompuGroup Medical SE ein gutes Jahr."

Und mehr noch, fast immer habe ich hinzugefiigt:

"Wir konnten in beinahe jeder operativen und finanziellen Kennzahl ein Allzeithoch

erreichen."

Ich hoffe, Sie verzeihen mir, wenn ich in diesem Jahr mit folgenden Satzen starte:

Das vergangene Jahr war fiir die CompuGroup Medical SE ein gutes Jahr. Wir konnten
in beinahe jeder operativen und finanziellen Kennzahl ein Allzeithoch erreichen.

Und so blicken wir heute auf ein Jahr zuriick, in dem der anhaltende Wachstumskurs
fortgesetzt werden konnte. Dies flihrte uns zu einem Umsatz von 560 Mio. Euro und zu
einem um 12 Prozent héherem Konzerngewinn vor Steuern, Zinsen und
Abschreibungen (EBITDA) in Hohe von 126 Mio. Euro. Damit haben wir unsere Marge

um fast 2 Prozentpunkte im Vergleich zum Vorjahr gesteigert.

Bereits zum Anfang des Jahres hatten wir uns selbst darauf verpflichtet, noch einmal
effizienter zu werden. Dieses Ziel haben wir, wie die Zahlen eindrucksvoll belegen, in

2016 vollumfanglich erreicht.

Auch heute kann ich Ihnen versichern, dass wir uns auch darauf nicht ausruhen
werden, sondern an diesem Kurs festhalten und unseren Weg fiir erfolgreich

skalierbares Technologiegeschaft mit profitablem Wachstum weitergehen wollen.
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Innovativ zu sein funktioniert nie, ohne auch ein wenig visionar zu sein. Wir haben seit
vielen Jahren nicht nur eine klare Vorstellung davon, in welche Richtung sich die
Gesundheitsversorgung mit Hilfe moderner Informationstechnik entwickeln wiirde,
sondern wir haben diese Entwicklung mit unseren Produkten und Dienstleistungen
immer unterstitzt, vielfach sogar mitbestimmt. Dabei haben wir uns von jeher von
einem Ziel leiten lassen: eHealth soll helfen, dass die Menschen langer gesund bleiben

konnen und — da wo notwendig - schneller wieder gesund werden.

Wir haben dies strategisch verbunden mit unserem Leitspruch "Synchronizing
Healthcare". Wie bei einem Flugzeug, bei dem alle Bauteile perfekt aufeinander
abgestimmt sein missen, damit es sicher fliegen kann, so kann auch
Gesundheitsvorsorge und -Gesundheitsversorgung nur dann ihre volle Wirkung
entfalten, wenn alle Beteiligten perfekt miteinander zusammenspielen. Das hat in
unserer Vorstellung schon immer einen aufgeklarten und informierten Patienten

miteingeschlossen.

Es freut mich ganz personlich - und darauf kénnen wir alle miteinander stolz sein - dass

sich unsere Visionen eines modernen Gesundheitswesens Schritt fur Schritt realisieren.

So ist es heute vollig unumstritten - sowohl in der Politik, als auch bei den Beteiligten,
dass die elektronische Vernetzung von Arztinnen und Arzten, Kliniken, Reha-
Einrichtungen, Laboren, Apotheken und anderen zur vordringlichsten Aufgabe fiir die
Modernisierung des Gesundheitswesens geworden ist. Und ebenso unumstritten ist
inzwischen, dass elektronische Patientenakten zum Kern des eHealth-Universums

gehoren.

An beiden Themen arbeiten wir sozusagen an vorderster Front: Mit dem Aufbau der
Telematik-Infrastruktur genauso, wie mit der Schaffung einer Patientenplattform unter

dem Namen CGM LIFE. Die Synchronisierung ist also in vollem Gange.



CompuGroup

Sehr geehrte Damen und Herren,

ich spreche nicht so gerne pauschal von der Digitalisierung. Das klingt immer ein wenig
nach Selbstzweck. Ebenso wenig mag ich das Wort "disruptiv", ihm wohnt das inne,
was es eigentlich heildt: etwas Zerstorerisches. Worum es uns geht, ist die
Verbesserung von Prozessen, die SchlieBung von heute bestehenden Liicken in der
Gesundheitsversorgung und das Realisieren neuer Moéglichkeiten in der medizinischen
Forschung und Versorgung. Und, das habe ich immer gesagt, es geht uns um eine
effizientere Verwendung der verfiigbaren Mittel, damit eine hohe und weiter
verbesserte Versorgung auch morgen und libermorgen noch gewahrleistet werden

kann.

Uber die Frage, wieviel Einsparpotenzial durch eHealth tatsichlich besteht, gab es in
der Vergangenheit eher mehr Spekulation, als Fakten. Wir wollten dies dndern und
haben deshalb, gemeinsam mit dem Bundesverband Gesundheits-IT eine Studie in
Auftrag gegeben, welche genau das eingehend untersucht. Im Ergebnis lagen wir mit
unseren Einschatzungen auch hier nah an der Wirklichkeit. So kommt die Studie zu
dem Ergebnis, dass neben den vielen positiven Effekten flr die Versorgung und
Forschung allein in Deutschland ein Effizienzpotenzial von fast 40 Mrd. Euro gehoben

werden kann.

Die Studie liegt im Anschluss an unsere Versammlung aus und ich lade Sie gerne ein,

sich ein Exemplar mitzunehmen.
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Sehr geehrte Damen und Herren,

es ist uns natdrlich bewusst, dass die umfassende Einfihrung moderner IT sowie die
Vernetzung auch Herausforderungen mit sich bringen. Die Technischen haben wir im
Griff, die Losungen stehen bereit. Aber Innovationen, auch die, die Effizienzgewinne
mit sich bringen, bedeuten fast immer auch Investitionen fiir unsere Kunden. Sie sind

letztlich nur bereit, diese Investitionen vorzunehmen, wenn

erstens die Produkte mit denen sie arbeiten SpaR machen und

zweitens die Umstellung auf diese Produkte in einer Art und Weise erfolgt, die

sie finanziell und zeitlich nicht Gberfordert.

Wir brauchen neben einer exzellenten User-Experience - um die wir uns fortwahrend
mit grolBer Hingabe bemiihen - insbesondere dort, wo die Systeme umfangreich sind,
intelligente Moglichkeiten zur Erneuerung. Das trifft beispielsweise auf Systeme in

Kliniken und Krankenhdusern zu.

Auch darauf haben wir die passende Antwort gefunden. Ich komme etwas spater
darauf zuriick. Zunichst mdchte ich lhnen aber nun gerne einen Uberblick iber unsere

wichtigsten Zahlen geben:
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Chart 6: Fiir rd. 400.000 Kunden mit Produkten in iiber 40 Landern weltweit erfolgreich

Fiir rd. 400.000 Kunden mit Produkten in tiber 40 Landern weltweit erfolgreich

Kennzahlen 2016

€ 560 Mso.

Konzernumsatz
EBITDA € 126 Mio
Mitarbeiter 4.300

Kunden 400.000
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Bei einem Umsatz von 560 Mio. Euro konnten wir ein operatives Ergebnis von rund
126 Mio. Euro ausweisen. Der anhaltende Wachstumskurs konnte fortgesetzt werden
und flhrte zu einem um 12 Prozent héheren Konzerngewinn vor Steuern, Zinsen und
Abschreibungen (EBITDA). Den gréoRten Umsatzanteil haben wir in Europa

erwirtschaftet, hier arbeiten auch die meisten unserer knapp 4.300 Mitarbeiter.

Auf der Karte sehen Sie, auf welche Lander sich unsere Kunden im Wesentlichen
verteilen. Neben den USA, sind wir heute in fast jedem europdischen Land vertreten.
Im Osten sind wir in der Tiirkei, Saudi-Arabien und Malaysia tatig, von hier aus agieren
wir auch in weiteren asiatischen Landern. Unsere afrikanischen Kunden bedienen wir
von unserem Standort in Slidafrika aus. Insgesamt unterstiitzen wir Menschen in tGber
40 Landern rund um den Globus mit unseren Top-Produkten und -Services bei der
Versorgung von Patienten. In einigen dieser Markte konnten wir unseren Marktanteil

zum Teil deutlich erhéhen.
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Chart 7: Kein anderes eHealth-Unternehmen ist besser positioniert als CGM!

Kein anderes eHealth-Unternehmen ist besser positioniert als CGM!
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Sehr geehrte Damen und Herren,

Die internationalen Gesundheitsmarkte zahlten auch 2016 zu den groRten
Wachstumsmadrkten und daran wird sich auch in den kommenden Jahren nichts
andern. Vernetzung und Synchronisierung der Gesundheitsversorgung sind wichtigste
Themen. Neben den Lésungen und Produkten, die wir gerade hier in Deutschland im
Zusammenhang mit dem Aufbau der Telematik-Infrastruktur anbieten, gereicht uns
unsere breite Aufstellung im Gesundheitswesen immer mehr zum Vorteil. Denn wir
verstehen nicht nur die Bedirfnisse der unterschiedlich Beteiligten, sondern haben mit
einem weltweit wohl einzigartigen Kundenportfolio auch die besten Voraussetzungen

fr effektive und optimal abgestimmte Workflows.

CompuGroup Medical SE | Rede des Vorsitzenden des Vorstands Frank Gotthardt zur Hauptversammlung 2017 7
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Zu unseren 400.000 Kunden zihlen Arzte und Zahnirzte, Apotheker, Krankenh&user,
Reha- und Sozialeinrichtungen, Labore, Krankenkassen und die Industrie. Grof3te
NutznieRer unserer Produkte und Services sind jedoch die Versicherten, die

Patientinnen und Patienten, flr die unsere Expertise zunehmend auch unmittelbar

erlebbar wird.

Chart 8: Arztzentrierter Ansatz

Arztzentrierter Ansatz

Arztinformationssysteme

Alle Daten jederzeit griffbereit fir
einen besseren, schnellen
Oberblick und mehr Zeit fiir

den Patienten

Apothekeninformations-
systeme

Als Basis fiir verantwortungsvolle
Beratung, optimale Prozesse und
wirtschaftlichen Erfolg.

Dentalinformationssysteme
Zur Entlastung bei Praxis-
verwaltung und Hilfestellung bei
QM, Marketing und
PersonalfGhrung.

Informationssysteme fir
Kliniken, Einrichtungen,
Labore u. v. m.

Intelligentes Management fiir
Qualitat, Effzienz und Wachstum.

Mit unserem Geschaftsbereich HPS, also den Health Provider Services, verfolgen wir

weiterhin den arztzentrierten, besser gesagt leistungserbringerorientierten Ansatz

unseres Geschaftes.
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Gleich ob in unserem nach wie vor starksten Markt, den Arztinformationssystemen,
dem Dentalbereich oder Losungen flir Apotheken oder Kliniken — hier haben wir nicht
nur in Deutschland noch gute Entwicklungsmoglichkeiten. Das zeigt insbesondere auch

unser gesteigertes organisches Wachstum im vergangenen Jahr.

Ich méchte an dieser Stelle auf meine vorherige Bemerkung zuriickkommen, in der ich
gesagt hatte, dass wir intelligente Moglichkeiten zur Erneuerung groRer Systeme

brauchen:

In 2016 haben wir die neue Wachstumsstrategie flir unser Krankenhausgeschaft
lanciert und erweitert. Mit gegenwartig etwa 900 Mitarbeitern bedient CGM bereits
mehr als 1.500 Krankenhauser, Rehabilitationseinrichtungen und Pflegeeinrichtungen
in Europa. Das macht uns europaweit zu einem der grofSten Anbieter von
Krankenhausinformationssystemen. Um auch auf diesem Markt eine filhrende Rolle
einzunehmen, setzen wir auf sinnvolle Investitionen und konzentrieren uns gleichsam
auf eine innovative Produktfiihrerschaft. Dies ist kein neuer Ansatz, denn im
Hintergrund haben wir bereits seit einigen Jahren an diesen Produkten gearbeitet, um
sie dem heutigen Krankenhausmarkt - mit seinen neuen Anforderungen - anbieten zu

kénnen.

Mit unserer neuesten Krankenhaus-Software, die gerade mit dem neuen Brand CGM
CLINICAL versehen und vor heute 15 Tagen in Berlin auf der diesjahrigen Fachmesse
conhlIT offiziell vorgestellt wurde, vereinen wir jahrzehntelange Erfahrung mit

innovativsten Technologien zu dem modernsten verfiigbaren Produkt auf dem Markt.

Mit unserer CGM Health Alliance werden wir die Sektorengrenzen nicht nur
durchldssig machen, sondern gleichsam verschwinden lassen. Das Beste ist aber die

zugleich raffinierte wie elegante Migrationsfahigkeit. Das Produkt erlaubt eine



CompuGroup
| Medical

schrittweise Einflihrung bei laufendem Betrieb und macht grof3e Umstellungsprojekte

klnftig Uberflissig. Ein enormer Vorteil fir den Kunden.

Chart 9: Apothekensoftware zweitgrof3tes Standbein der CGM

Apothekensoftware zweitgroRtes Standbein der CGM
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In diesem Jahr mochte ich lhnen ein eigenes Bild prasentieren zu unseren Aktivitdten

im Bereich der Apotheken.

Unser Geschaft mit Apothekensoftware hat sich zum zweitgréRten Standbein der CGM
entwickelt und seine Bedeutung wird mit immer gréBer werdender Marktprasenz und
vertiefter Kundenbeziehungen auch in Zukunft weiterwachsen. CGM ist 2011 mit dem
Erwerb der Lauer-Fischer GmbH in den Markt fir Pharmazie-Software eingetreten.
Seitdem haben wir mit innovativen Losungen das organische Wachstum
vorangetrieben und durch hohe Effizienzsteigerungen alle Geschaftsziele, welche wir

uns fiir Deutschland vorgenommen haben, deutlich tibertroffen.
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In der Zwischenzeit haben wir auch den italienischen Markt erobert, wo wir als klarer
Marktfuhrer heute rund 13.000 Apotheken mit unserer Software ausgestattet haben
und dazugehorigen Services anbieten. In 2016 konnten wir unsere Position auf diesem
Markt durch die Akquisition eines bis dahin unabhangigen Vertriebspartners, Vega
Informatica, weiter starken. Das bedeutet, dass wir gegenwartig etwa zwei Drittel der

italienischen Apotheken und apothekenbezogenen Dienstleister in Italien bedienen.

Dieser Schritt sichert uns noch mehr Kundenndhe und die Akquisition von Vega
bestatigt darlber hinaus unsere erfolgreiche Strategie, alle Bedlirfnisse von Apotheken
und vergleichbarer Anbieter in Italien aus einer Hand zu bedienen. Im Hinblick auf eine
weitere Expansion bedienen wir inzwischen auch Pharmaziekunden in den
Niederlanden und Spanien und sind freudig gespannt darauf, wie weit wir unser

Wachstum im Sektor Apothekensoftware ausweiten kdnnen.

Chart 10: Patientenzentrierter Ansatz

Patientenzentrierter Ansatz

“Bessere Versorgung durch verflgbares Wissen zur
Erhaltung von Gesundheit und Lebensqualitit.”
Entscheidungshilfen [ W ‘V .
Zur Unterstitzung bei der v \'
Behandlung von chronischen -~
Erkrankungen

Volistdndige und sichere
Patientenakten

Um tausende von Menschenleben
rund um die Welt zu retten

Intelligente Medikation

Zur Vermeidung von ‘
gefahrichen unerwiinschten t
Arznesmittelvarkungen.
'y b

4 Innovationen fiir die Medizin
- ‘ZJ und Industrie
Q Zur Unterstatzung der Industrie bed
‘ Innovation und schnellem
] Marktzugang.
-

Individuelle Betreuung durch einen ganzheitlichen Blick auf den Patienten,
neueste medizinische Erkenntnisse und Beweise.
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Bei unserem Geschaftsbereich HCS geht es um Angebote, die auf eine bessere
Vernetzung und auf Optimierungen im Gesundheitswesen abzielen. Dabei steht der
Nutzen fiur die Versicherten, die Patienten, im Mittelpunkt. Um ihre Bedirfnisse herum
entstehen die vernetzten Angebote. HCS bleibt das am besten zu skalierende Segment
der CGM und liefert auch kiinftig einen grofRen positiven Beitrag zur allgemeinen

Gesundheitsversorgung.

In 2016 haben wir bedeutende Schritte zur Weiterentwicklung innovativer Produkte
und Services fur unsere elektronische Patientenakte CGM LIFE unternommen. Seit
vielen Jahren ist dies die - mit patentierten Sicherheitstechnologien ausgestattete -
Basis flir unsere patientenzentrierten Services. Diese, wie wir sie nennen, eServices
verbinden Patienten mit ihren Arztinnen und Arzten, geben ihnen die Méglichkeit, per
App oder Browser Termine zu vereinbaren, Rezepte erneuern zu lassen, sich arztliche
Beratung zu holen oder die letzten Testergebnisse anzusehen. Und dies alles bequem
online und unter Nutzung der héchsten verfligbaren Standards fur Datenschutz und -

sicherheit.

In 2016 haben wir diese Technologie mit unseren Joint Venture MGS erweitert, einem
Service Provider speziell fur private Krankenversicherer. Das Portal "Meine
Gesundheit", welches auf der CGM LIFE Technologie basiert, vereinfacht alle Prozesse
zwischen Privatpatienten, ihren Arzten und ihren Versicherern und vernetzt zum
ersten Mal im deutschen Gesundheitswesen alle am Versorgungsprozess Beteiligten
sicher und digital. Im Ergebnis stehen durch diese verbesserte
Kommunikationsmaoglichkeit nicht nur medizinische Daten schneller zur Verfiigung,

sondern auch die finanzielle Abwicklung zwischen allen wird erheblich beschleunigt.

Dazu kommen jeweils auf den Versicherten maRRgeschneiderte Moglichkeiten, sein
Gesundheitsmanagement zu verbessern. Die Zukunft erscheint uns klar: Der

Versicherte wird zunehmend mehr Einfluss auf sein eigenes Gesundheitsmanagement

12
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nehmen. Um gute und richtige Entscheidungen treffen zu kénnen, braucht es
allerdings beste Informationen und eine enge Abstimmung mit den medizinischen
Fachkraften. Genau diese Moglichkeiten bietet in einem hochsicheren Umfeld

CGM LIFE.

Das hohe Potenzial dieser CGM-Innovationen macht in mehrfacher Hinsicht Spals.

Chart 11: gematik: Neue Infrastruktur fiir eHealth in Deutschland

gematik: Neue Infrastruktur fiir eHealth in Deutschland

® Flhrende Position beim bundesweiten Rollout der
Telematik-Infrastruktur

® Nachhaltiger Profit durch das Vernetzungsprojekt flr
die kommenden Jahre
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Die Telematik-Infrastruktur. Ich habe Ihnen an dieser Stelle in den vergangenen Jahren
immer wieder einen kurzen Uberblick (iber unsere Erwartungen an die gréRRte und
bedeutsamste Entwicklung der CGM in Deutschland gegeben. Nach mehr als einem
Jahrzehnt, in dem dieses Investment unsere Gewinn- und Verlustrechnung in jedem
Jahr belastet hat, sind wir nun voller Vorfreude darauf, in eine neue Phase einzutreten.
Schon der Blick auf 2017, aber insbesondere auf die darauf folgenden Jahre, ldsst uns

spezielles gutes Wachstum erwarten.
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In wenigen Wochen ist es nun soweit und wir kdnnen mit dem bundesweiten Rollout
der Infrastruktur starten. Die Erprobung in unserer Region war ein voller Erfolg und die

an uns gesetzten Erwartungen konnten wir in jeder Hinsicht erfillen.

Ich glaube es muss auch erlaubt sein, an dieser Stelle einmal zu erwdhnen, dass wir
unseren Wettbewerber im Projekt deutlich hinter uns gelassen haben und uns so einen

nicht unerheblichen Vorsprung erarbeiten konnten.

Das freut uns natiirlich nicht nur selbst, sondern hat auch im deutschen Markt sowie in

der Politik einen nachhaltig guten Eindruck hinterlassen.

Wir sind nach wie vor - und heute mehr denn je - (iberzeugt, dass nicht nur das
Gesundheitswesen in Deutschland, sondern auch alle Mitglieder der CGM-Familie in
den kommenden Jahren von diesem Vernetzungsprojekt nachhaltig profitieren
werden. Und das ist erst der Anfang, Denn aufbauend auf diese Telematik Infrastruktur
wird CGM — aber auch viele CGM - Partner enorme Wertschépfung durch

Vernetzungsprodukte generieren.

Aufgrund unserer Anstrengungen werden wir als Konzern damit die fliihrende Position

bei Technologie und Innovationen behalten.

14
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Chart 12: Akquisitionen 2016

Akquisitionen 2016

01/2016 Produktlinie Equus Erwerb des Systems Equus der Firma MIBIT Aps in
Danemark. Weitere Stdrkung der Marktpositionin

Danemark. Konsequente Verfolgung der Strz

*gle, In

diesem eHealth starken Land bevorzugter Anbieter von

Losungen zu werden.
08/2016 Vega Informatica Erwerb der Mehrheitsanteile mit rund 1.400 Kunden
e Farmacia S.r.l. Weitere Verbesserung des Marktanteils flir Apotheken

softwarein Italien, Mit der Ubernahme bedient CGM
nunmehr 75% aller Apotheken und Dienstleister der

Pharmabranche in Italien
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Sehr geehrte Aktiondrinnen und Aktionare,

bei unseren Akquisitionen bleiben wir der langfristigen Strategie treu und so haben wir auch
im vergangenen Jahr besonderen Wert auf eine passgenaue Ausrichtung im Hinblick auf die

Erweiterung der CGM-Plattform-Nutzer gelegt. Ich will nur zwei exemplarisch nennen:

In Danemark konnten wir das System Equus der Firma MIBIT Aps Gbernehmen. Damit starkt
CGM ihre Marktposition in Danemark weiter und verfolgt konsequent die Strategie, in

diesem eHealth starken Land bevorzugter Anbieter von Losungen zu werden.

Der Erwerb der Mehrheitsanteile an Vega Informatica e Farmacia S.r.l. mit rund 1.400
Kunden flihrte zu einer weiteren Verbesserung des Marktanteils fiir Apothekensoftware in
Italien. Wir bedienen damit nunmehr 75% aller Apotheken und Dienstleister der

Pharmabranche in Italien.
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Chart 13: Durchschnittlich 2-stelliges jahrliches Wachstum relevanter Kennzahlen

Durchschnittlich 2-stelliges jahrliches Wachstum relevanter Kennzahlen
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Vor dem Hintergrund der bisherigen Entwicklungen der CompuGroup Medical in den
vergangenen Jahren beschert die mittel- und langfristige Unternehmensstrategie uns und

Ihnen offenkundig ein langfristig gutes Wachstumspotential.

Die bereits veroffentlichten Zahlen zum ersten Quartal weisen ein Umsatzplus von 5%

gegeniiber dem gleichen Quartal im Vorjahr aus.
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Chart 14: Bausteine des Wachstums

Bausteine des Wachstums

Wachstum / Guidance

® Umsatz: € 600 - 630 Mio./ 7-13%
® EBITDA: € 138 ~ 150 Mio./ 10 - 19%

Starkes organisches Wachstum

® Ausbau der Kundenbasisin allen Landern mit CGM-Standorten

® Ausbau internationaler Technologieplattformen und Angebote im Bereich
Patientenkommunikation

Interne Effizienzsteigerung

& Verbesserung der Margen und Erhéhung der Rentabilitat
& Schnelles und nachhaltiges globales Wachstum

Neben dem Wachstum mit der Kundenbasis in Deutschland werden wir auch in den neu
eroberten Markten weiter wachsen. Die Entwicklungen in verschiedenen Landern zeigen das
sehr deutlich. Zu Italien hatte ich Ihnen beispielhaft etwas ausfiihrlichere Informationen
gegeben. Mit unserer Flihrungsposition bei Technologien und Innovationen geben wir nicht
nur die richtigen Antworten auf bestehende Bediirfnisse, sondern schaffen auch bestandig
neue Angebote, die geeignet sind, den Herausforderungen der Gesundheitsversorgung

weltweit zu begegnen.

Ganz sicher wird in den kommenden Jahren auch ein anderes Phanomen zu einem weiteren
Wachstum beitragen: Immer mehr Menschen, gerade auch die dlteren, werden zunehmend
zu einem wissenden Nutzer digitaler Technologien auch im Gesundheitswesen werden.
Damit werden Versicherte und Patienten kiinftig selbst zu Treibern fiir komfortable und
sichere Anwendungen, die eine eigene Dynamik entwickeln. Diese Entwicklung wird in

immer schnelleren Zyklen zu neuen Angeboten fiihren.
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Wir kdnnen unsere Unternehmensprognose fiir 2017 bestatigen und rechnen mit einem

Umsatz, der zwischen 600 Mio. und 630 Mio. Euro liegen wird.

Chart 15: Kursverlauf

Der Aktienkurs entwickelt sich sehr positiv
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Die Kursentwicklung unseres Unternehmens ist erfreulich. Dargestellt ist hier der Kursverlauf

ab 2015 bis heute.
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Chart 16: Dividende fiir das Geschaftsjahr 2016

Dividende fiir das Geschaftsjahr 2016

Vorschlag zur Dividende

€ 0,35 pro Aktie -
Dividendenzahlung fir

das Geschaftsjahr 2016.

} @ ——

Darliber hinaus sollen Sie, verehrte Aktionare natlirlich auch in Form einer Dividende
von unserer positiven Entwicklung profitieren, die wir der Hauptversammlung in Hohe

von 0,35 € pro Aktie vorschlagen.

Das Erreichen unserer Ziele bedeutet immer auch einen weiteren Schritt zu einer
besseren Gesundheitsversorgung. Intelligente Software ist der Schliissel, um eine
bessere Zukunft der Gesundheit zu gestalten und zu sichern. Patienten sollen vom
medizinischen Fortschritt bestméglich profitieren, wirkungsvoll behandelt werden und

ihre eigene Gesundheit aktiv mitgestalten.

CGM nimmt seine hohe Verantwortung als Unternehmen an. Ich bin dankbar und stolz,
dieser wichtigen Aufgabe als Vorstandsvorsitzender der CGM zu dienen. Dabei baue
ich auf die groRartigen Leistungen und den Einsatzwillen unserer rund 4.300

Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter weltweit.
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AbschlieBend mochte ich unserem Aufsichtsrat herzlich danken. Wir freuen uns auf die

Fortsetzung unserer guten Zusammenarbeit zum Wohle unseres Unternehmens.

Und ich mochte Ihnen danken, meine sehr verehrten Aktionarinnen und Aktionare,
dass Sie uns mit lhrer Beteiligung an der CompuGroup Medical SE einen Teil Ihres
Vermogens anvertrauen. Wir werden unsere ganze Kraft einsetzen, um dieses

Vertrauen auch in Zukunft zu rechtfertigen.

Herzlichen Dank fir Ihre Aufmerksamkeit.

Chart 17: Synchronizing Healthcare

Synchronizing Healthcare
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